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RINGKASAN 

 

             Ringkasan dari Proposal ini ialah menerangkan bahwa kami akan membuka suatu usaha 

baru dimana yang memiliki tujuan selain untuk mendapatkan untung,tapi kami juga ingin 

membantu para Ibu maupun pembantu rumah tangga dalam memenuhi kebutuhan memasak pada 

pagi hari, karena yang kami ketahui setelah melakukan survey pasar pada beberapa daerah 

bahwa sebagian banyak ibu dan pembantu rumah tangga memiliki banyak kesibukan pada pagi 

hari sehingga memiliki banyak kesulitan dalam membagi waktu untuk kepasar apalagi pasar 

tempat mereka berbelanja memiliki jarak yang lumayan jauh. Maka itu akan menyita waktu dan 

biaya para Ibu dan pembantu rumah tangga. 

 

             Usaha  ini adalah usaha penjualan sayur mayur dan mengantarkannya kepada konsumen. 

Usaha ini memiliki potensi untuk payback period dalam 4 bulan. Hal ini dapat terjadi karena 

pasar yang cukup baik dalam wilayah itu jareka sekitar 5000 orang atau sekitar 3,592% dari 

139.213 rumah tangga pada Kecamatan Cengkareng Jakarta Barat. Sehingga menurut kami 

usaha ini layak untuk didirikan, selain untung yang menggiurkan usaha ini juga pasti dapat 

dengan mudah di terima oleh masyarakat karena usaha ini membantu para Ibu maupun pembantu 

rumah tangga untuk memenuhi kebutuhan sayur mayur mereka. 
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BAB 1. PENDAHULUAN 

 

1.1 LATAR BELAKANG MASALAH 

Masyarakat Indonesia setiap tahunnya selalu meningkat khususnya di Jakarta yang 

merupakan Ibu Kota Negara Indonesia dimana penduduknya semakin banyak dan akan terus 

meningkat. Apalagi disekitar daerah dimana kami akan mendirikan usaha. Tempat kami ialah 

sekitaran daerah Kecamatan Cengkareng Jakarta Barat. Yang merupakan salah satu daerah yang 

padat penduduk dan tempat ini juga banyak dijadikan sebagai tempat  ayor  y. Selain tempat 

yang ramai akan penduduk setelah kami melakukan  ayor  pasar ditempat ini, bahwa banyak 

ibu rumah tangga yang kesulitan untuk pergi kepasar walau hanya sekedar membeli sayur  ayor 

karena banyaknya kegiatan mereka dipagi hari. Sehinggi kebutuhan akan sehari – hari sangat lah 

dibutuhkan, hal itu yang mendasari kami untuk ikut berperan serta dalam memenuhi konsumsi 

masyarakat dengan menawarkan pelayanan jasa agar mereka dapat dengan mudah mendapatkan 

kebutuhan atas konsumsi sehari – hari mereka tersebut.  

Berbagai jenis kebutuhan pangan kami sediakan dan siap untuk kami antarkan kepada 

pada pelanggan. Berbagai jenis kebutuhan pangan tersebut terdiri dari sayuran yang kami bagi 

menjadi 2 kategori yaitu sayuran organik dan sayuran biasa, sayuran – sayuran tersebut terdiri 

dari bayam jepang, bayam hijau, bayam merah, brokoli, buncis, cabe besar, cabe keriting, cabe 

rawit, caisim, daun bawang, daun sledry, jagung manis, jagung sayur, kacang kapri, kacang 

tanah, kacang panjang, kembang kol, kangkung, kentang, kol, labu siam, sawi hijau, sawi putih, 

selada, terong, timun, tomat, wortel, bawang.  

Dalam sisitem penjualan kami menjual tidak persatuan namun kami menjual dalam 

bentuk paket. Paket yang kami sediakan berisi kelengkapan untuk memasak sayur seperti untuk 

sayur bening yang terdiri dari bayam, labu kuning, jagung manis, kacang panjang, bawang 

merah. Dan beberapa jenis paket sayuran lainnya. Namun jika ada pelanggan yang memesan 

hanya sayurannya saja tidak dalam bentuk paket kami juga tetap melayani. 
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1.2 RUMUSAN MASALAH 

Melihat dari latar belakang masalah Proposal PKM-K kami ini, dapat kami simpulkan bahwa 

permasalahan yang terjadi diantaranya : 

1.Apakah pelayanan jasa terhadap pemenuhan kebutuhan konsumsi sehari - hari banyak di 

minati orang ? 

2.Bagaimana dan metode apa untuk memasarkan dan memperkenalkan Dapoer Blenger ? 

3.Apakah pelayanan jasa terhadap pemenuhan kebutuhan konsumsi sehari - hari yang ditawarkan 

layak untuk dilaksanakan secara perhitungan kelayakan usaha ? 

 

1.3 TUJUAN  

Berdasarkan latar belakang masalah dan rumusan masalah, maka tujuan yang ingin dicapai 

sebagai berikut : 

1. Untuk mengetahui kebutuhan masyarakat akan pemenuhan kebutuhan dapur 

2. Untuk mengetahui bagaimana cara memasarkan dan memperkenalkan Dapoer Blenger 

3. Untuk mengetahui tingkat kelayakan pelayanan jasa terhadap pemenuhan konsumsi sehari - 

hari 

 

1.4 LUARAN YANG DIHARAPKAN 

Dalam luaran yang kami harapkan ialah bahwa usaha “Dapoer Blenger” yang memberikan 

keunggulann dengan cara kami menyediakan jasa delivery pesan antar ke rumah konsumen 

masing-masing. Jadi kami berharap semoga mendapatkan nilai fositif yang baik dari masyarakat 

luas.dan bisa menerima sehingga usaha ini dapat lebih berkembang 

 

1.5 KEGUNAAN 

Keguanaan yang dapat diambil dalam mengikuti program ini adalah : 

1.Selalu berfikir inovatif dalam mengasah kemampuan diri dalam melihat peluang pasar yang 

sangat luas. 

2.Dengan usaha ini diharapkan akan memberikan pandangan bahwa meringankan pekerjaan 

orang lain akan memberikan hasil yang positif terhadap diri sendiri 

3.Mahasiswa dapat lebih menghargai atas usaha yang telah dilakukan. 
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BAB 2. GAMBARAN UMUM RENCANA USAHA 

Usaha yang akan kami dirikan ini rencananya akan berlokasi di daerah Kecamatan Cengkareng, 

Jakarta Barat, dimana Lingkungan tersebut sangat strategis untuk usaha jasa Dapoer Blenger, 

dikarenakan kebanyakan ibu rumah tangga maupun pembantu rumah tangga di perumahan itu 

terlihat sibuk di pagi hari untuk menyiapkan dan membantu para anggota keluarga memenuhi 

kebutuhan mereka, sehingga membuat “Dapoer Blenger” ini mudah untuk di perkenalkan kepada 

konsumennya, hal itu yang membuat kami optimis untuk menjalankan usaha ini karena melihat 

Pangsa Pasar yang cukup besar seperti terlihat pada tabel dibawah ini : 

 

Tabel 1. Rencana Produksi dan Pangsa Pasar yang tersedia 

 

Bulan Permintaan * Penawaran ** Peluang Pasar Rencana Produksi Pangsa Pasar 

(paket/hari) (paket/hari) (paket/hari) (paket/hari) (%) 

1 5,000 750 4,250 100 2.35 

2 5,500 825 4,675 150 3,21 

3 6,050 908 5,142 225 4,38 

4 6,655 999 5,656 338 5,98 

5 7321 1,099 6,222 507 8,15 

 

*   Jumlah Rumahtangga Kecamatan Cengkareng sebanyak 139,213, dan sekitar 3,592% nya 

(5.000 orang) membutuhkan usaha ini. (sumber : hasil sensus penduduk tahun 2010/jakarta.bps.go.id ) 

** Asumsi tiap wilayah RT atau RW mampu memenuhi 150 paket (pesanan) maka 5  kompetitor 

baru mampu menyediakan 5 x 150 = 750 paket/hari. Dapat dilihat dari Tabel 1 diatas, 

peluang pasar yang ada sebanyak 4,250 paket/hari, maka kami berencana ingin memproduksi 

sebanyak 40 porsi/hari dan meningkat setiap bulannya sebesar 50%. 
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Tabel 2. Laba/Rugi Usaha 

No Uraian Bulan ke-1 Bulan ke-2 Bulan ke-3 Bulan ke-4 Bulan ke-5 

1 Volume Penjualan 
     

 
Kenaikan harga penjualan 

     

 
1.1 Penjualan paket sayur 

     

 
1.2 Quantity/Paket 3,000 4,500 6,750 10,125 15,188 

 
1.3 Harga per Porsi/Paket 25,000 25,000 25,000 25,000 25,000 

 
Total penjualan (Rp) 75,000,000 112,500,000 168,750,000 253,125,000 379,700,000 

2 Penjualan Tunai 75,000,000 112,500,000 168,750,000 253,125,000 379,700,000 

3 Penjualan Kredit - - - - - 

 
Penerimaan Penjualan 75,000,000 112,500,000 168,750,000 253,125,000 379,700,000 

4 Biaya 
  

10 9 17 

 

4.1 Biaya Operasional 

Makanan 
70,000,000 105,000,000 157,500,000 236,250,000 354,375,000 

 

4.2 Biaya Operasional 

Umum 
1,000,000 1,000,000 1,000,000 1,000,000 1,000,000 

 
Total Biaya Operasional 71,000,000 105,000,000 158,500,000 237,250,000 355,375,000 

5 Laba Kotor 4,000,000 7,500,000 10,250,000 15,875,000 24,325,000 

6 Penyusutan 150,000 150,000 150,000 150,000 150,000 

7 
Laba sebelum Pajak 

(EBT) 
4,000,000 7,500,000 10,250,000 15,875,000 24,325,000 

8 Pajak 10% 4,00,000 750,000 1,025,000 1,587,500 2,432,500 

9 
Laba setelah Pajak 

(EAT)/Laba Bersih 
3,600,000 6,750,000 9,225,000 14,287,500 21,892,500 

10 Arus Kas/Dana 3,750,000 6,900,000 9,375,000 14,437,500 22,042,500 

11 
BEP dalam Rupiah 

(4.1+4.2) 
71,000,000 105,000,000 158,500,000 237,250,000 355,375,000 

12 BEP dalam Unit (11/1.3) 2,840 4,200 6,340 9,490 14,215 

13 Payback Periode 4 Bulan 

 

2.1 Analisis Kelayakan 

 Dalam aspek analisis kelayakan pada usaha yang kami akan lakukan ini kami telah 

melakukan survey dengan bertanya ke beberapa ibu – ibu rumah tangga juga kepada para 

pembantu rumah tangga tenntang tanggapan mereka kepada usaha yang akan kami jalankan ini. 

Dan menurut kami usaha ini baik dan layak untuk dipasarkan atau diperkenalkan ke masyarakat 

umum karena usaha ini dapat mengembalikan modal dalam jangka waktu 4 bualan. Dan dapat 

mengurangi beban para ibu dan pembantu rumah tangga. 
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2.2 Analisis Resiko Bisnis 

 Setelah kami mensurvey tentang kelayakan usaha ini kepada masyarakat sekitar kami 

dapat menganalisis resiko bisnis yang dapat timbul pada usaha ini. Usaha ini memang terlihat 

sangat menguntungkan namun ada beberapa resiko yang mungkin saja dapat terjadi didalam 

menjalankan resiko ini. Resiko yang mungkin terjadi itu ialah kemungkinan adanya sayuran 

yang busuk atau tidak terpakai lagi. 

 

2.3  Aspek Sosial Kemasyarakatan 

Pada aspek sosial dan kemasyarakatan di Dapoer Blenger dikatakan bahwa Dapoer 

Blenger menggunakan jasa antar, sehingga dapat mensejahterakan masyarakat dikarenakan 

dengan jasa tersebut dapat membantu para ibu rumah tangga maupun pembantu rumah tangga 

untuk melengkapi kebutuhan dapur sehari-hari  

Serta membantu para ibu rumah tangga maupun pembantu rumah tangga agar tidak perlu 

membuang waktu dan biaya untuk berbelanja langsung kepasar yang memungkinkan dapat 

memakan waktu yang banyak dikarenakan kegiatan para ibu rumah tangga/pembantu rumah 

tangga yang padat pada pagi hari untuk menyiapkan sarapan, membantu para anggota keluarga 

bersiap beraktivitas dan sebagainya juga jarak pasar yang jauh dari tempat tinggal mereka. 

Dalam sistem penjualan Dapoer Blenger kami tidak hanya menjual dan sekedar 

mengantarkan barang ke para pelanggan saja. Tapi kami juga terus melakukan promosi dan 

pendekatan kepada para pelanggan sehingga kehadiran Dapoer Blenger dapat diterima dengan 

baik oleh masyarakat luas. 

 

2.4 Keberlanjutan Usaha 

Kami optimis dan yakin bahwa usaha kami ini akan berkembang dan maju, dikarenakan    

usaha   kami   ini   dapat membantu para ibu rumah tangga maupun pembantu rumah tangga 

dalam melengkapi kebutuhan dapur sehari-hari. Sayur-sayuran yg kami jual dan kami 

antarkan merupakan produk yang masih segar sehingga baik untuk di konsumsi oleh 

keluarga. 
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Di dalam usaha ini pun belum banyak pesaing, memungkinkan besar usaha ini dapat 

berlanjut dan selalu berkembang. Dan jika dikemudian hari usaha kamu ini telah berjalan 

dengan lancar didaerah cengkareng kami ingin memperluar cakupan wilayah kami menjadi 

se Jakarta Baratdan setelah itu kami memiliki niatan untuk mengembangkan usaha kami 

menjadi supplier kerestoran – restoran yang ada didaerah Jakarta khususnya Jakarta Barat. 
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BAB 3. METODE PELAKSANAAN 

 

3.1 Skema/ Bagan Alur Proses Pelaksanaan 

 

        

 

 

 

3.2 Pengorganisasian 

 Dalam tahap pengorganisasian sebelum menjalankan usaha ini kami melakukan tahap 

perencaan dengan matang, yaitu dengan mencari lokasi usaha yang sangat strategis 

guna kehidupan usaha kami ini agar selalu berkembang dan mampu bersaing dengan 

kompetitor-kompetitor yang ada. 

 Selanjutnya, yaitu melakukan studi kelayakan terhadap usaha yang akan dijalankan. 

Dengan cara melakukan proses pemasaran melalui tetangga disekitar . 

 Membuat job descriptions dalam anggota kelompok untuk membagi pekerjaan 

didalam kegiatan usaha kami ini, agar dapat mempermudah dan teratur dalam 

kegiatan operasional perusahaan. 

1. Proses 

 Dalam tahapan proses ini kami membuat beberapa langkah, diantaranya : 

 Persiapan bahan baku. 

 Pembuatan sampel produk  

 

2. Produksi 

Dalam tahapan produksi ini yang dihasilkan, diantaranya produk-produk yang akan kami 

tawarkan atau pasarkan kepada masyarakat di sekitar Kecamatan Cengkareng. 

 Sayur Asem 

 Sayur sop 

 

Produksi Proses Strategi Penualan Pengorganisasian 
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 Sayur Kangkung 

 Sayur Bayem 

 Sayur Cap cay 

 Sayur Kacang 

 

3. Strategi Pemasaran 

Dalam tahapan ini , yaitu kami melakukan Promosi dengan tujuan untuk mengenalkan 

produk kami kepada konsumen, diantaranya dengan : 

 

a. Memberikan discount 20% untuk setiap menu yang ada selama 1 minggu penuh, 

hal ini bertujuan untuk menarik minat konsumen agar terus berbelanja dan 

menggunakan jasa kami. 

b. Membagikan brosur-brosur yang berisi daftar menu serta harga yang sudah tertera 

dalam brosur tersebut. 

c. Melakukan promosi melalu website resmi “Dapoer Blenger” dan media social 

yang ada seperti facebook, twitter, kaskus, dll. 
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BAB 4. BIAYA DAN JADWAL KEGIATAN 

 

4.1 Anggaran Biaya 

Tabel 3. Kebutuhan Modal 

No Jenis Pengeluaran Biaya ( Rp) 

1 Peralatan Penunjang Rp 5.500.000 

2 Bahan habis pakai Rp 7.000.000 

3 Biaya Perjalanan Rp 1.250.000 

4 Biaya Lain-lain Rp 1.250.000 

JUMLAH Rp 15.000.000 

 

 

4.2 Jadwal Kegiatan 

Dalam pembuatan jadwal kegiatan ini kami akan membuat jadwal selama 5 bulan kedepan, 

agar lebih jelasnya dapat dilihat dalam Tabel dibawah ini. 

 

Tabel 4. Jadwal Kegiatan 

Uraian kegiatan Bulan ke-1 Bulan ke-2 Bulan ke-3 Bulan ke-4 Bulan ke-5 

INPUT      

PROSES      

OUTPUT      

PEMASARAN      
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Lampiran 2. Justifikasi Anggaran Biaya 

 

 

No Jenis Anggaran Jumlah 

PMW Biaya Sendiri Total 

1 Peralatan Penunjang    

 a. 1 motor bekas  Rp 2.500.000,- Rp 2.500.000,- 

 b. 1 Box untuk motor Rp 1.000.000,-   

 c. Lemari Pendingin Rp 2.000.000,-   

Sub Total 1 Rp 5.500.000,- 

2 Bahan Habis Pakai/ 

operasional 

   

 a. Sayuran Rp 5.750.000,-  Rp.5.750.000,- 

 b. Styrofoam Rp 750.000,-  Rp 750.000,- 

 c. Plastik Wrapping Rp 500.000,-  Rp 500.000,- 

Sub Total II Rp 7.000.000,- 

3 Perjalanan     

 a. Cengkareng (survey pasar) Rp 120.000,-  Rp 120.000,- 

 b. Tangerang (survey pasar) Rp 120.000,-  Rp 120.000,- 

 c. Cengkareng (sebar brosur) Rp 910.000,-  Rp 910.000,- 

 d. Pasar Induk Kramat Jati 

(belanja sayur mayur) 

Rp 100.000,-  Rp 100.000,- 

Sub Total  III RP 1.250.000,- 

4 Lain-Lain    

 a. Tenaga Administrasi Rp 500.000,-  Rp 500.000,- 

 b. Brosur Rp 500.000,-  Rp 500.000,- 

 c. Pembuatan Laporan Rp 250.000,-  Rp 250.000,- 

Sub Total  IV RP 1.250.000,- 

Sub Total I,II,III,IV RP 15.000.000,- 

  

 



   

 

Lampiran 3.Organisasi Tim Peneliti dan Pembagian Tugas 

 

 

No Nama / NIM Program Studi Bidang Ilmu Alokasi Waktu 

(Jam/Minggu) 

Deskripsi Tugas 

 

1 Mia Ayu Lestari Ekonomi  Akuntansi 16 jam  Produksi dan Pemasaran 

2 Siti Nur Aeni S Ekonomi   Manajemen  16 jam Produksi dan Keuangan 

3 Ira Indriani Ekonomi   Manajemen  16 jam Penjualan 



   

 

 


