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RINGKASAN 

 

Bahasa inggris sudah menjadi kebutuhan utama untuk menunjang pendidikan, karir serta 

interaksi sosial dengan masyarakat dunia Namun, sekarang ini masih banyak orang yang 

beranggapan bahwa bahasa inggris sulit dipelajari sehingga mereka membutuhkan motivasi yang 

kuat serta cara-cara khusus yang efektif yang dapat  membuat bahaa inggris lebih mudah 

dipahami dan tentunya aplikatif. Oleh karena itu kami memilih bisnis yang bergerak dibidang 

tersebut yaitu sebuah lembaga kursus bahasa Inggris untuk para pemula yang akan digolongkan 

menurut jenjang usia tertentu pada setiap kelasnya. Beverly School of English hadir untuk 

menjawb kebutuhan masyarakat dalam meningkatkan kemampuan berbahasa inggris yang 

terspesialisasi pada active speaking. Beverly school of English akan berlokasi di kawasan 

Tanjung Duren Jakarta Barat, dengan suasana kelas yang nyaman dan memadai. Dengan 

demikian, kami yakin bahwa Beverly School of English akan menjadi sebuah lembaga kursus 

pilihan masyarakat. 

Menurut kami usaha ini layak untuk dijalankan. Karena dalam jangka waktu 5 bulan BEP sudah 

berhasil dicapai, dan dalam kurun waktu 5 bulan memperoleh laba Rp. 9.046.000 
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BAB 1. PENDAHULUAN 

1.1 Latar Beakang Masalah 

Bahasa inggris adalah bahasa internasional yang memiliki peranan penting sebagai alat 

komunikasi dengan bangsa lain. Terlebih di era globalisasi seperti saat ini, bahasa inggris 

menjadi tuntutan dan sudah menjadi kebutuhan utama bagi banyak orang baik dalam 

mrndukung pekerjaan, bisnis maupun pendidikan, sehingga bahasa Inggriis menjadi mutlak 

untuk dikuasai. Namun, sekarang ini masih banyak orang yang beranggapan bahwa bahasa 

inggris sulit dipelajari. Berdasarkan survey yang kami lakukan di daerah Jakarta Barat 

terhadap siswa sekolah, mahasiswa, guru, karyawan dan dari beberapa profesi lainnya, banyak 

yang menganggap bahasa Inggris memang sebuah kebuthan dan banyak pula diantara mereka 

yang mengaku bahwa tingkat kemampuan bahasa Inggrisnya masih sangat lemah. Tingkat 

minat untuk belajar disebuah lembaga kursus bahasa Inggris pun sangat besar, lebih dari 

10.000 orang membutuhkan tempat kursus bahasa Inggris dalam setahun di Jakarta Barat. 

Sementara  jumlah lembaga kursus yang sudah ada dan tersebar di Jakarta Barat yaitu sekitar 

50 lembaga yang mampu menampung sedikitnya 7000 orang peserta didik dalam satu tahun. 

Artinya, masih ada peluang yang cukup besar untuk mendirikan sebuah lembaga kursus baru 

di Jakarta Barat, terlebih masih banyak orang yang terkendala dari masalah biaya dan metode 

pembelajaran. Beverly School of English hadir untuk menjawb kebutuhan masyarakat tersebut 

dalam meningkatkan kemampuan berbahasa inggris yang terspesialisasi pada active speaking, 

sehingga peserta didik Beverly School of English mampu berkomunikasi dalam bahasa 

inggris dengan penuh percaya diri. Beverly School of English akan berlokasi dikawasan 

Tanjung Duren Jakarta Barat dan menawarkan biaya kursus yang terjangkau. Lembaga kursus 

ini akan menyediakan program-program inovatif yang akan menunjang proses pembelajaran 

secara efektif seperti sesi motivasi belajar, sesi Social Club yaitu simulasi percakapan shari-

hari, fun learning melalui games, film dan  usic, serta kelas-kelas yang akan memberikan 

materi-materi penting yang harus dikuasai oleh peserta didik dan diajarkan mulai dari dasar. 

Oleh karena itu, Beverly School of English sangat cocok bagi pemula yang ingin 

meningkatkan kemampuan berbicara dalam bahasa inggris. Hadirnya Beverly School of 

English diharapkan akan membantu meningkatkan kualitas sumber daya manusia di Indonesia 

dengan memberikan pembekalan kecakapan berbahasa inggris. 
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1.2 Rumusan Masalah 

Dari paparan latar beakang tersebut diats dapat kami simpulkan rumusan masalah sebagai         

berikut: 

1. Apakah lembaga kursus bahasa Inggris dapat menjadi sebuah peluang usaha sekaligus 

membantu meningkatkan kualitas Sumber Daya Manusia di Indonesia? 

2. Apakah lembaga kursus bahasa Inggris dapat dikatakan sebagai usaha yang layak dijalankan? 

 

1.3 Tujuan 

1. Untuk mengetahui peluang usaha lembaga kursus bahasa Inggris serta kaitannya dengan 

peningkatan kualitas SDM di Indonesia. 

2. Untuk mengetahui tingkat kelayakan usaha lembaga kursus bahasa Inggris. 

 

1.4 Luaran yang Diharapkan 

Luaran yang kami harapkan dari usaha ini adalah sebuah lembaga kursus berkualitas dengan 

biaya terjangkau serta berbeda dari lembaga kursus yang sudah ada. Hal tersebut dilakukan 

dengan menawarkan program-program pembelajaran yang menarik dan menyenangkan serta 

mampu membangun rasa percaya diri peserta didik untuk berkomunikasi dalam bahasa Inggris. 

Dengan demikian, lembaga kursus bahasa Inggris ini dapat ikut andil dalam peningkatan kualitas 

Sumber Daya Manusia di Indonesia, sehingga mampu bersaing didunia global dengan 

pembekalan kecakapan bahasa Inggris tersebut. 

 

1.5 Kegunaan 

Kegunaan atau manfaat dari usaha ini adalah sebagai berikut : 

1. Mahasiswa dapat berfikir secara kreatif dan inovatif dalam menangkap segala jenis peluang 

usaha yang ada disekitar. 

2. Mahasiswa dapat lebih memahami pentingnya kerja sama teamwork. 

3. Dengan dijalankannya usaha ini akan menyerap tenaga kerja. 

4. Melatih kepercayaan diri serta keterampilan berkomunikasi mahasiswa. 
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BAB 2 GAMBARAN UMUM USAHA 

Usaha yang akan kami jalankan ini akan bertempat dikawasan Tanjung Duren kebon jeruk 

Jakarta Barat. Kami juga menawarkan biaya yang terjangkau yaitu sebesar Rp.900.000 untuk 

masa pembelajaran selama 3 bulan per angkatan. Biaya tersebut sudah mencakup seluruh 

fasilitas seperti modul, ruang kelas ber AC, kelas belajar 3 kali pertemuan perminggu dengan 

durasi 2 Jam perpertemuan, dll. Dalam 1 tahun kami membuka kelas untuk 3 ankatan dengan 

masa belajar selama 3 bulan perangkatan. Pada tahun pertama kami akan membuka 2 kelas untuk 

setiap angkatan dengan jumlah maksimal 15 orang perkelas dan akan menambah jumlah kelas 

setiap tahunnya. 

Tabel 1. Target Penjualan Jasa dan Pangsa Pasar 

Tahun Permintaan* Penawaran** Peluang Pasar Target Penj. Jasa Pangsa Pasar 

2015 10.000 7.000 3.000 90 3% 

2016 11.000 7.700 3.300 135 4,1% 

2017 12.100 8.470 3.630 180 4,9% 

2018 13.310 9.317 3.993 225 5,6% 

2019 14.641 10.249 4.392 270 6,1% 

 

*Asumsi 10.000 orang di Jakarta Barat membutuhkan pendidikan bahasa Inggris di lembaga 

kursus pada tahun 2015 dan meningkat 10% setiap tahunnya. 

**Asumsi seluruh lembaga kursus bahasa inggris yang sudah ada mampu menyerap 7.000 

peserta didik pada tahun 2015 dan meningkat 10% setiap tahunnya. 
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Tabel 2. Laba/Rugi Usaha 

No. Uraian 2015 2016 2017 2018 2019 

1. 1.1 Penjualan Jasa 90 135 180 225 270 

 1.2 Harga Penjualan 900.000 1.050.000 1.200.000 1.350.000 1.500.000 

 Total Pendapatan 81.000.000 141.750.000 216.000.000 303.750.000 405.000.000 

2 Biaya Operasional      

 2.1 Biaya Variabel 30.600.000 52.380.000 78.480.000 108.980.000 143.880.000  

 2.2 Biaya Tetap 22.500.000 27.900.000 33.300.000 38.700.000 44.100.000 

 Total Biaya Operasi 53.100.000 80.280.000 111.780.000 147.680.000 187.980.000 

3 Laba Kotor 27.900.000 61.470.000 104.220.000 156.070.000 217.020.000 

4 Penyusutan 3.960.000 3.960.000 3.960.000 3.960.000 3.960.000 

5 Laba Sebelum Pajak 23.940.000 57.510.000 100.260.000 152.110.000 213.060.000 

6. Pajak 10% 2.394.000 5.751.000 10.026.000 15.211.000 21.306.000 

7 Laba Bersih 21.546.000 51.759.000 90.234.000 136.899.000 191.754.000 

8 Arus Kas Dana 25.506.000 55.719.000 94.194.000 140.859.000 195.714.000 

9 BEP (Rp) (2.1+2.2) 53.100.000 80.280.000 111.780.000 147.680.000 187.980.000 

10 BEP (Unit)  (9/1.2) 59 89.2 93,1 109,4 125,3 

11 Payback Periode 5 Bulan 

12 Net Present Value 9.046.000 

 

2.1 Analisis Kelayakan 

Dari data laba rugi diatas dapat disimpulkan bahwa usaha ini layak untuk dijalankan karena 

memberikan keuntungan sebesar Rp.  9.046.000. 

 

2.2 Analisis Resiko Bisnis 

Resiko bisnis yang mungkin terjadi adalah juka jumlah peserta didik tidak memenuhi target 

sehingga akan menurunkan keuntungan bahkan berpotensi tidak memberikan keuntungan sama 

sekali. Cara untuk menyiasati resiko tersebut adalah dengan melakukan promosi yang gencar 

serta memberikan keyakinan pada masyarakat bahwa kemampuan bahasa Inggris merupakan 

investasi masa depan yang akan menunjang karir, bisnis dan pendidikan. Selain itu, cara yang  
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penting dilakukan lainnya adalah membangun kepercayaan masyarakat bahwa lembaga kursus 

ini merupakan lembaga professional dan berkualitas.  

 

2.3 Aspek Sosial Kemasyarakatan 

Usaha ini akan memberi dampak bagi masyarakat dengan terpenuhinya kebutuhan mereka 

akan sebuah lingkungan belajar bahasa Inggris sebagai wadah untuk meningkatkan 

kemampuan berkomunikasi dalam bahasa Inggris tersebut. Pada akhirnya diiringi peningkatan 

kualitas diri sehingga mereka dapat memperoleh pendidikan maupun karir yang lebih baik 

dimasa depan.  

 

2.4 Keberlanjutan Usaha 

Usaha dibidang pendidikan merupakan usaha yang tidak akan pernah mati dan terjamin 

keberlanjutannya karena pendidikan merupakan kebutuhan masyarakat dijaman sekarang ini. 

Sehingga kami sangat optimis usaha ini akan terus berlanjut dan member keuntungan. Terlebih 

diiringi dengan peningkatan kualitas serta inovasi kreatif pada setiap program yang diadakan 

sehingga memberikan kepuasan bagi masyarakat. 
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BAB 3 METODE PELAKSANAAN 

 

 

1. Penyewaan Tempat Usaha 

Kami akan menyewa sebuah tempat usaha didaerah Tanjung Duren Jakarta Barat. 

2. Pembelian Peralatan 

Pembelian peralatan akan diakukan di pusat penjualan peralatan kantor dan IT yang ada 

di Jakarta. 

3. Rekrutmen 

Proses rekrutmen akan dilakukan mulai dari pemasangan iklan lowongan pekerjaan, 

seleksi administratif, tes kemampuan mengajar dan wawancara. 

4. Briefing 

Memberikan penjelasan mengenai job desk dan tanggung jawab pekerjaan. 

5. Penyiapan Bahan Ajar 

Pada tahap ini akan dibuat modul serta sistem pembelajaran yang efektif. 
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6. Pembuatan Media Promosi 

Media promosi yang akan kami buat diantaranya, brosur, famplet, banner, website, dan 

media social seperti facebook dan twitter. 

7. Promosi dan Penawaran 

Promosi dan penawaran akan dilakukan dengan cara membagikan brosur, memasang 

banner dan famplet di beberapa area strategis, serta memasang iklan di internet. 

8. Pelaksanaan Pengajaran 

Melaksanakan pengajaran sesuai jadwal yang telah ditetapkan. 
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BAB 4 BIAYA DAN JADWAL KEGIATAN 

4.1 Anggaran Biaya 

Tabel 3 Kebutuhan Modal 

No. Jenis Pengeluaran Jumlah (Rp) 

1 Peralatan Penunjang Rp.11.680.000 

2 Barang Habis Pakai Rp. 100.000 

3 Biaya Perjalanan Rp.220.000 

4 Biaya Lain-lain Rp. 500.000 

JUMLAH Rp. 12.500.000 

 

4.2 Jadwal Kegiatan 

Berikut kami sajikan jadwal kegiatan yang kami rencanakan selama 5 bulan 

dalam bentuk table ; 

Tabel 4 Jadwal Kegiatan 

No. Uraian Kegiatan Bulan 1 Bulan 2 Bulan 3 Bulan 4 Bulan 5 

1 Penyewaan Tempat Usaha      

2 Pembelian Perlengkapan      

3 Rekrutmen      

4 Briefing      

5 Pembuatan Bahan Ajar      

6 Pembuatan Media Promosi      

7 Promosi dan Penawaran      

8 Pelaksanaan Pengajaran      
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Lampiran 2 Jastifikasi Anggaran Biaya 

 

URAIAN 

Total Dana Hibah DIKTI  

Rp. 2.500.000 

Satuan Jumlah Hari Harga Total 

I Peralatan Penunjang      

 1 Whiteboard Unit 1  375.000 375.000 

 2 Kursi Chitos Unit 15  250.000 3.750.000 

 3 Laptop Unit 1  3.500.000 3.500.000 

 4 Speaker Unit 1  350.000 350.000 

 5 Meja Unit 1  800.000 800.000 

 6 Kursi Kantor Unit 3  250.000 750.000 

 7 Pesawat Telepon Unit 1  155.000 155.000 

 8 AC Unit 1  2.000.000 2.000.000 

  SubTotal 1     11.680.000 

II  Barang Habis Pakai      

 1 ATK    100.000 100.000 

  SubTotal II     100.000 

III  Perjalanan      

 1 Survei Pasar Orang 2 5 12.000 120.000 

 2 Belanja Peralatan Orang 2 1 50.000 100.000 

  SubTotal III     220.000 

IV  Lain-lain      

 1 Famplet Lembar 500  100 50.000 

 2 Brosur Lembar 625  200 125.000 

 3 Banner Unit 1  150.000 150.000 

 4 Website  1  175.000 175.000 

  SubTotal IV     500.000 

  TOTAL I+II+III+IV     12.500.000 

 

 



Lampiran 3 Organisasi Tim dan Pembagian Tugas 

No Nama NIM Program Studi Alokasi Waktu Tugas 

1 Wifni Yusifa Subhani 2012-11-276 Manajemen 15 jam/Minggu Marketing 

2 Nella Wulandari 2012-11-130 Manajemen 15 jam/Minggu SDM 

3 Victor Jrimanti Norela 2012-11-245 Manajemen 15 jam/Minggu Keuangan 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 


